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5POR QUE SER DISTRIBUI

DORY

CROQV te ofrece la oportunidad de ser parte de un negocio rentable y en

constante crecimiento. Algunos de los beneficios incluyen:

Negocio rentable y de largo plazo.
Soporte comercial, técnico y capacitacion continua.
Aprovecha un mercado en crecimiento.

Producto con ventaja competitiva y margenes de utilidad atractiva.




DO POTENCIAL

PUNTO DE VENTA
o

MERCA

Micro empresario PyME
Pequenos negocios que necesitan herramientas L . ,
accesibles y faciles de usar para resolver funciones Organizaciones que buscan soluciones integradas

decisiones basadas en datos.
Cumplir obligaciones prioritarias Aumentar ventas - Agilidad
Disminuir costos - eficiencia

Resolver funciones especificas del negocio el Goses o Corial

Herramientas faciles y accesibles Informacidn para toma de decisiones

Herramientas integradas

Ser autosuficientes Ser competitivo y rentable

Manuales, tutoriales y webinars Asesoria, implementacion y capacitacion

Integracion de app

Puesta en marcha Reportes a la medida



)

CROV
PUNTO DE VENTA
—

PORCENTAJE

OTORGADOS A

e Licencia servidor y terminal 40% de descuento

e Revocacion de licencia 40% de descuento

* Servicios nube 40% de descuento

* Bonos adicionales: Por superar 100 ventas anuales

e Licencia servidor y terminal 30% de descuento

* Revocacion de licencia 30% de descuento

* Servicios nube 30% de descuento

* Incentivos por volumen: Por alcanzar 50 ventas anuales.

e Licencia servidor y terminal 20% de descuento

* Revocacion de licencia 20% de descuento

* Servicios nube 20% de descuento

 Disenado para nuevos aliados en su etapa inicial.

DE DESCUENTOS

DISTRIBUI

DORES



INCENTIVOS ADICIONALES

1.Bonos por metas trimestrales: Recibe recompensas por alcanzar voliumenes
especificos.

2.Programas de reconocimiento: Publicacion del "Distribuidor del Mes" en
nuestras redes sociales vy sitio web.

3.Capacitaciones exclusivas: Acceso a webinars y talleres avanzados para
optimizar tus resultados.
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Lector de codigo de barras Impresora de tickets Cajonera de dinero Bascula

e €

Computadora Rollos de tickets Impresora codigo de barras App Movil




Negocio formalmente
establecido/Independiente

Documentos de identificacion

Personal dedicado a la marca

EEar e REQUISITOS PARA ALTA DE NUEVO

DISTRIBUIDOR

» Constancia de situacion fiscal del SAT / Alta de Hacienda de persona fisica o
moral.

» Costo de inscripcion $1,299, incluye documentacion, licencia para
demostraciones, app movil, soporte y capacitaciones.

* Acta constitutiva -solo personas morales.

* |dentificacion oficial del titular o representante legal.
e Comprobante de domicilio.

* Firma de contrato y aviso de privacidad.

* Disponer con experiencia en la actividad de venta de punto de ventas.
* Presentar curriculo.



DE LICENCIAS

—_— COSTOS

PRECIO PUBLICO BRONCE PLATA ORO

Servidor: $2,199.00 Servidor: $1,759.20 Servidor: $1,539.30 Servidor: $1,319.40
Terminal: $1099.00 Terminal: $879.20 Terminal: $769.30 Terminal: $659.40
Revocacion: $999.00 Revocacién: $799.2 Revocacidn: $699.3 Revocacion: $599.4

PRECIO PUBLICO BRONCE PLATA ORO

Mensual: $249.00 Mensual: $199.20 Mensual: $174.30  Mensual: $149.40
Anual:  $2,614.5 Anual: $2,091.6 Anual: $1,830.15 Anual:  $1,568.70

Todos los precios ya incluyen IVA.



PLAN DE CRECIMIENTO

e Generar mas de 100 ventas punto de venta CROV
Servidor

e Generar mas de 50 ventas punto de venta CROV
Servidor

e Distribuidor de nuevo ingreso
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2 YouTube

Ventas
« 311-2887082

Soporte
« 311-1088075

Facebook
* CROV Information Technology Services

Instagram
« crov.oficial

Tiktok
» crovtechnologyservices

YouTube
» https://youtube.com/playlist2list=PLQIB7g2hSscHxOIldCxeYge 1hbJw3GA052&si=sumrNH13IFRFNea-

https://www.crov.mx/


https://youtube.com/playlist?list=PLQiB7q2hSscHxOldCxeYge1hbJw3GA052&si=sumrNH13IFRFNea-
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